1. Date despre program

FISA DISCIPLINEI

1.1 Institutia de Tnvatdmant superior UNIVERSITATEA “ARTIFEX” DIN BUCURESTI

1.2 Facultatea

MANAGEMENT-MARKETING

1.3 Departamentul

MANAGEMENT-MARKETING

1.4 Domeniul de studii

ADMINISTRAREA AFACERILOR

1.5 Ciclul de studii

LICENTA

1.6 Programul de studii / Calificarea Economia comertului, turismului si serviciilor

1.7 Forma de Invatdmant

IF (Invitimént cu Frecventi)

1.8 Limba de studiu

Roméana

1.9 Anul universitar

2025-2026

2. Date despre disciplina

2.1 Denumirea
disciplinei

Tranzactii comerciale

2.2 Codul disciplinei

0251083206

2.3 Titularul activitatilor de curs | Lector univ. dr. ANDREI Ion

2.4 Titularul activitatilor de

Lector univ. dr. ANDREI Ion

seminar
2.5 Anul| 3 | 2.6 Semestrul| 2 | 2.7 Tipul de evaluare| E | 2.8 Regimul O | 2.9 Numarul
de studiu (E - examen /'V - disciplinei de credite
verificare . .
/C - colocvin) (O - ob.hgatorle, ECTS
A - optionala, F-
facultativa)

3. Timpul total estimat (ore pe semestru al activitatilor didactice)

3.1 Numar de ore pe sdptdmana 3 | din care: 2 | 3.3 seminar / laborator] 1
3.2 curs

3.4 Numarul de saptamani 12

3.5 Total ore didactice din planul de | 36 | din care: 24 | 3.7 seminar / laborator| 12

invatamdnt 3.6 curs

3.8 Studiu individual, din care: ore

Studiul dupa notite de curs, suport de curs, manual, cérti, bibliografia minimald recomandata 28

Pregatire pentru seminar/proiect, teme, referate, portofolii si eseuri 10

Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 10

Pregitire pentru prezentiri sau verificari 10

Pregitire pentru examinarea finala 2

Examindri 2

Consultatii 2

Alte activitati: ................. -

3.9 Total ore studiu individual 64

3.10 Total ore pe semestru (numar de credite ECTS x 100

25 ore)

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1 de curriculum




4.2 de competente -

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1 De desfasurare a « Sala de curs dotata cu laptop, acces la internet, videoproiector si tabld;

cursului

« Studentii se vor prezenta la prelegeri cu telefoanele mobile inchise;
- Nu va fi acceptatd intarzierea studentilor la curs.

5.2 De desfasurare a « Sala de seminar dotata cu tabla, laptop, videoproiector si acces la internet;
seminarului / laboratorului | « Studentii se vor prezenta la seminarii cu telefoanele mobile inchise;

« Nu va fi acceptatd intarzierea studentilor la seminar;
. Studentii vor avea la dispozitie diverse materiale didactice.

6. Competentele specifice acumulate

Competente
profesionale

C2 Comercializarea produselor/serviciilor (1/4 punct de credit)

C2.2 Explicarea si interpretarea fluxurilor si a tehnicilor de comercializare diferentiat dupa
natura produselor si serviciilor (0,5 puncte credit)

C2.4 Analiza critic-constructiva a relatiilor dintre consumatorii i furnizorii specifici
domeniului comert, turism si servicii (0,5 puncte credit)

C3 Gestionarea relatiilor cu clientii si furnizorii (2/4 puncte de credit)

C3.2 Explicarea si interpretarea fenomenelor si proceselor economice specifice comertului,
turismului si serviciilor pe baza conceptelor privind cererea si oferta de servicii si a
comportamentului consumatorilor (1 punct credit)

(C3.3 Rezolvarea de probleme simple, bine definite, asociate vanzarii produselor, inclusiv a
celor turistice, prin consilierea clientului in luarea deciziei de cumparare (1 punct credit)

C6 Asistenti in managementul resurselor umane (1/4 punct de credit)

C6.2 Explicarea si interpretarea de situatii/procese concrete din domeniul administrarii
afacerilor pentru interpretarea corecta a evolutiilor pietei muncii si a evolutiilor din interiorul
firmelor in ceea ce priveste angajatii (1 punct credit)

Competente

transversale

7. Obiectivele disciplinei (in stransa legatura cu competentele profesionale si transversale)

7.1 Obiectivul general | Familiarizarea studentilor cu conceptele de baza specifice tranzactiilor

al disciplinei comerciale

7.2 Rezultatele Cunostinte: R.i.1 Absolventul cunoaste conceptele fundamentale privind
invatarii (obiectivele tranzactiile comerciale interne si internationale, precum si
specifice)! cadrul juridic si normativ aplicabil tranzactiilor comerciale

R.1.2 Absolventul descrie tipurile de contracte comerciale,
clauzele cele mai importante ale acestora, procedurile de
derulare a tranzactiilor (ofertare, comanda, livrare, facturare,
platd), instrumentele de plata si garantare utilizate in comert
etc.

I Se preiau integral sau partial (daca sunt mai multe discipline care raspund acelorasi rezultate ale invatarii) din Anexa
nr. 1 la planul de invatamant — Corelarea disciplinelor cu rezultalele invatarii
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R.1.3 Absolventul intelege riscurile comerciale si modalitatile
de prevenire/gestionare a acestora

Aptitudini:

R.i.1 Absolventul dezvoltd abilitati pentru redactarea si
interpretarea documentelor comerciale (contracte, facturi,
avize, oferte)

R.1.2 Absolventul dezvolta abilitati pentru a analiza si
compara conditiile contractuale (clauze, termene, garantii)
R.1.3 Absolventul gestioneaza fluxurile de documente intr-o
tranzactie comerciala

si autonomie

Responsabilitate

R.i.1 Absolventul aplica tehnici de negociere pentru
incheierea tranzactiilor comerciale

R.1.2 Absolventul demonstreaza capacitatea de a lucra
individual sau in echipa pentru pregétirea si derularea
tranzactiilor comerciale

R.1.3 Absolventul evalueaza riscurile asociate tranzactiilor si
a propune solutii de diminuare a lor

8. Continuturi

8.1 Curs Metode de predare / Fond de timp Referinte
lucru bibliografice?
Tema 1 Curs interactiv 4 ore 1 cap 3,4
Aparitia si evolutia tranzactiilor Conversatie euristica 2cap 1,2
comerciale. Tranzactiile comerciale Metoda
— de la national la international problematizarii
Tema 2 Curs interactiv 4 ore 2cap 1
Firma in tranzactiile internationale Conversatie euristica
Mecanismul deruldrii operatiunilor de Metoda
export-import problematizarii
Tema 3 Curs interactiv 4 ore 2cap3
Tehnica operatiunilor comerciale Conversatie euristica
combinate Metoda
problematizarii
Tema 4 Curs interactiv 4 ore 3cap2,4
Tehnica operatiunilor comerciale Conversatie euristica
complexe si cooperarilor internationale Metoda
problematizarii
Curs interactiv 4 ore 1 cap3
Tema 5 Conversatie euristica 3cap 5
Tranzactiile la bursa Metoda
problematizarii
Tema 6 Instrumente si modalitati de Curs m.t eract} Vo 2 ore 2 cap 6
- . . . Conversatie euristica
plata utilizate in tranzactiile comerciale Metoda

2 Pentru fiecare tema a cursului se vor indica capitolul/capitolele din lucrarea indicaté in bibliografie unde se regaseste

tema propusa
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problematizarii

Tema 7 Curs interactiv 2 ore lcap3
Operatiunile precontractuale si Conversatie euristica 2 cap 3,4
contractul de V-C internationald de Metoda
marfuri problematizarii

TOTAL 24 ore

Bibliografie obligatorie:

1. A. M. Teau — Piata de capital - Tranzactii in contextul globalizarii, Editura Artifex, Bucuresti, 2009
2. D.G. Mecu — Evolutia tranzactiilor comerciale internationale in economia de piatd functionald, Editura

Lucman, Bucuresti, 2010
Bibliografie suplimentarai:

3. D.G. Mecu — Evolutia tranzactiilor comerciale internationale si a investitiilor in contextul globalizarii
economiei mondiale, Editura Alfa, Tasi, 2012.

8.2 Seminar / laborator Metode de predare / Fond de timp Referinte
lucru bibliografice
Tema 1 Aparitia si evolutia Dezbateri 2 ore 2cap 1,2
tranzactiilor comerciale. Tranzactiile
comerciale — de la national la
international
Tema 2 Operatiunile precontractuale | Metoda problematizari 4 ore 2cap4
si contractul de V-C internationald de
marfuri (redactare de oferte si cereri
de oferte)
Tema 3 Instrumente si modalitatide | Metoda problematizari 6 ore 2cap 6
plata utilizate in tranzactiile 3cap 6
comerciale (completarea
instrumentelor de plata)
Tema 4 Derularea tranzactiilor Studii de caz si dezbatet 4 ore 1 cap3,4
comerciale internationale
Tema 5 Operatiuni comerciale Metoda problematizari 2 ore 3cap3,4
combinate si complexe
Tema 6 Conditiile de livrare Studiu de caz 2 ore 2cap 1
3cap4
Tema 7 Bursele de marfuri 2 ore 3cap4,5
Dezbateri; studii de caz
Tema 8 Aplicatie: Primii pasi in Metoda problematizari 2 ore 3cap 1,6
activitatea de comert exterior
TOTAL 24 ore

Bibliografie obligatorie:

1. A. M. Teau — Piata de capital - Tranzactii in contextul globalizarii, Editura Artifex, Bucuresti, 2009
2. D.G. Mecu — Evolutia tranzactiilor comerciale internationale in economia de piatd functionald, Editura

Lucman, Bucuresti, 2010




Bibliografie suplimentara:
3. D.G. Mecu — Evolutia tranzactiilor comerciale internationale si a investitiilor in contextul globalizarii
economiei mondiale, Editura Alfa, Tasi, 2012.

9. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptirile reprezentantilor comunitatii
epistemice, asociatiilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent
programului

« Pe parcursul deruldrii disciplinei pot fi invitati practicieni pentru prelegeri punctuale.

o Anual, in perioada de analizd a planurilor de Invatamant, continutul disciplinei si oportunitatea
introducerii sau Inlocuirii unor discipline sunt discutate cu reprezentantii comunitatii epistemice si
cu reprezentanti ai mediului de afaceri din diverse domenii de activitate, inclusiv cu reprezentanti
din sistemul cooperatist - Uniunea Nationald a Cooperatiei Mestesugaresti — UCECOM, in vederea
adaptarii la cerintele acestora si la cele ale pietei muncii.

10. Evaluare

Tip activitate 10.1 Criterii de evaluare (exemplu) 10.2 10.3 Pondere
Metode de din nota
evaluare finalad
10.4 Curs e cunoasterea terminologiei de specialitate, a | Examen 60 %
sistemului conceptual cu care opereaza disciplina; scris in

e capacitatea de utilizare adecvatd a conceptelor, | sesiunea de
principiilor, normelor, metodelor si procedeelor de | examene.
operare specifice impuse de discipling;

o demonstrarea capacitatii de analizd, sintezd si
interpretare a unor situatii problematice specifice
disciplinei;

e insusirea si aplicarea formulelor, procedeelor si
tehnicilor de culegere si prelucrare a datelor
statistice in vederea obtinerii indicatorilor cu care
opereaza disciplina;

e coerenta logica in analiza si argumentare;

« intelegerea principiilor care trebuie urmate pe
parcursul dezvoltarii firmelor;

o abilitdtile de gandire analiticd si criticd in
evaluarea unor situatii tip ,,dilema” in dezvoltarea
economico-sociala asimetrica (diminuarea
disparitatilor economico-sociale);

» capacitatea de corelare a aspectelor teoretice cu
cele practice;

 formarea unui mod propriu de gandire economica
care s asigure evaluarea corectd a oportunitatilor si
riscurilor 1n actiunile intreprinse;

« aspectele atitudinale: seriozitatea, interesul pentru
studiul individual i implicarea in activitatea de
cercetare stiintifica.

10.5 e cunoasterea terminologiei de specialitate, a | Testarea 10 %
Seminar/laborator sistemului conceptual cu care opereaza disciplina; continud pe
e capacitatea de utilizare adecvatd a conceptelor, | parcursul
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principiilor, normelor, metodelor si procedeelor de
operare specifice impuse de disciplind;

e demonstrarea capacitatii de analiza, sinteza si
interpretare a unor situatii problematice specifice
disciplinei;

e insusirea si aplicarea formulelor, procedeelor si
tehnicilor de culegere si prelucrare a datelor
statistice in vederea obtinerii indicatorilor cu care
opereaza disciplina;

» capacitatea de a utiliza metodele de analizd si de a
interpreta adecvat rezultatele;

« coerenta logicd 1n analiza §i argumentare;

« intelegerea principiilor care trebuie urmate pe
parcursul dezvoltarii tarilor / firmelor;

e abilititile de gandire analitici si criticd 1in
evaluarea unor situatii specifice disciplinei;

e capacitatea de corelare a aspectelor teoretice cu
cele practice;

e formarea unui mod propriu de gandire economica
care sa asigure evaluarea corectd a oportunitdfilor si
riscurilor 1n actiunile intreprinse;

« aspectele atitudinale: seriozitatea, interesul pentru
studiul individual si implicarea in activitatea de

semestrului

Participarea
activa la
seminar si
realizarea
de activitati
gen teme /
referate /
eseuri /
traduceri /
proiecte

30%

cercetare stiintifica.

10.6 Standard minim de performanta (exemplu)

« TInsusirea vocabularului specific disciplinei;

. recunoasterea principiilor, legilor si a teoriilor aferente disciplinei de studiu;

. Intelegerea si explicarea conceptelor fundamentale;

. Insusirea corectd a notiunilor teoretice de baza si a indicatorilor si aplicarea acestora;

. evaluarea corectd a oportunitatilor si riscurilor in actiunile intreprinse;

. realizarea partiald a lucrarilor practice: prezentari de materiale la seminar, teme, referate, proiecte;

« participarea la 1/2 din seminarii;
. obtinerea notei 5 la examenul final.

Data completarii: 25.09.2025

Semnatura titularului de curs,

Lector univ. dr. Ion Andrei

Data avizarii in departament: 30.09.2025

Semnatura directorului de departament,
Conf. univ.dr. Aurelian Diaconu

Data aprobarii in Consiliul facultatii: 30.09.2025

Semnatura titularului de seminar,
Lector univ. dr. Ion Andrei

Avizat,

Responsabil program de studii,
Conf. univ.dr. Anca Mihaela Melinceanu




Semnatura Decan,
Conf. univ.dr. Anca Mihaela Melinceanu

Semnatura Decan,






